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Сбор финансовых средств: обзор 

Почему люди жертвуют деньги?

· Потому что они этого хотят.

· Потому что они знают вас или лицо, обращающееся к ним с запросом.

· Потому что вам нужны деньги, и вы это им объяснили (а также то, почему вам нужны деньги).

· Потому что их попросили... Никакие связи с общественностью и никакое общественное образование не помогут, если вы не будете просить людей и предоставлять им возможность согласиться.

· Потому что они считают, что то, что вы говорите или то, за что вы выступаете, послужит удовлетворению их потребностей — например, потому, что вы стремитесь решить стоящие перед ними проблемы.

· Потому что они вас знают и (или) выросли вместе с вами или с лицом, обращающимся к ним с запросом.

· Потому что они уже сотрудничали с вами в процессе решения важных вопросов или проведения кампаний.

· Потому что им нравится то, что вы говорите, и то, за что вы выступаете.
· Потому что они рекомендовали вам принять участие в кампании.

· Потому что они знают кого-то, кто участвует в вашей кампании.

· Потому что им не нравится другой кандидат.

· Потому что они надеются на то, что ваша кампания послужит их интересам.

· Потому что они считают, что вы больше похожи на них, чем другие кандидаты.

· Потому что вы отнеслись к ним с уважением и привлекли их внимание.

· Потому что вы просите и просите и просите.
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