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لمحة عن جمع التبرعات:
يتبرّع الأشخاص

· رغبةً منهم.
· لأنهم يعرفونك شخصياً أو يعرفون الشخص الذي يطلب منهم التبرّع.
· لأنك بحاجة إلى التمويل، وأخبرتهم بذلك (شرحت لهم الأسباب).
· بناءً لطلبك ... فلا علاقات عامة أو أي حملة توعية تفيدك ما لم تتوجّه بطلب مباشر إلى الأشخاص، وتمنحهم فرصة الموافقة على طلبك. 
· إيماناً منهم أنّ ما تقول أو تدافع عنه يصبّ في مصلحتهم؛ أي أنك تعالج مشاكلهم.
· لأنهم يعرفونك، و/أو نشأوا معك أو مع الشخص الذي يتوجّه إليهم بالطلب.
· لأنهم تعاملوا معك في عدّة قضايا أو حملات هامة.
· لأنّ أقوالك والمبادئ التي تدافع عنها تستميلهم.
· لأنهم يشجّعونك على المشاركة.
· لأنهم يعرفون أشخاصاً آخرين ضمن فريق حملتك.
· لأنهم لا يحبّون المرشّح الآخر.
· لأنهم يرون في دعمك فرصة لتعزيز مصالحهم.
· لأنهم يعتقدون أنك المرشّح الأقرب إليهم.
· نظراً لمقاربتهم بطريقة لائقة.
· لأنك تلحّ عليهم بالطلب.
� راجع دليل المدرّبين: مهارات المرشّحة، تعزيز مشاركة المرأة في غيانا في الحياة السياسية، المعهد الديمقرطي الوطني للشؤون الدولية. متوافر باللغة الإنكليزية تحت إسم Trainers Manual: candidate Skills.
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